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]Caviar Nacarii, la empresa
que produce caviar de esturión
en una piscifactoría en Val
d'Aran, ha empezado a exportar
a Dubái, a raíz de su participa-
ción en la feria alimentaria de
los Emiratos, adonde participó
de la mano de su distribuidor en
Reino Unido, la empresa Delite-
rranea. / Redacción

]Team, empresa de diseño y
fabricación de pasarelas de em-
barque de pasajeros, con sede
en Barcelona, y que dirige Josep
Maria Bartomeu, ha enviado
dos pasarelas móviles y una fija
hacia la terminal de cruceros
del puerto de Miami; el contra-
to se firmó en 2009 por 5 millo-
nes de euros. / Redacción

]La empresa catalana de mobi-
liario exterior Kettal ha llegado
a un acuerdo para exponer sus
colecciones en la emblemática
sala que la firma Richard Schul-
tz Design tiene en Nueva York,
en el D&D Building de Manhat-
tan. El grupo Kettal, propiedad
de la familia Alorda, factura
unos 60 millones. / Redacción

]Josep Oriol renueva por cua-
tro años como decano del
Col·legi d'Enginyers de Camins,
Canals i Ports a Catalunya, al
ser su candidatura la única pre-
sentada. Joan Ramon Casas es
vicedecano, en un equipo con el
25% de mujeres, por encima del
15% que representan las ingenie-
ras colegiadas. / Redacción
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S omos como los bombe-
ros, disponibles las 24
horas y salimos corrien-
do cuando hay ave-

rías”, explica Rosa Morillo, di-
rectora financiera y comercial
del grupo Morillo, dedicado al
alquiler de grupos electrógenos
y maquinaria con sede en Rubí
(Vallès Occidental).
FranciscoMorillo creó la em-

presa en 1956 tras ver la necesi-
dad de la industria –y en aque-
lla época especialmente el sec-
tor textil catalán– de grupos
electrógenos móviles. Tras la
muerte del fundador en 1986,
sus tres hijos Francesc, Rosa y
Lluís tomaron las riendas y des-
de entonces han impulsado el
crecimiento de este grupo, de
capital 100% familiar. En 1999
ampliaron el negocio con la
creación de una cadena de tien-
das (Idealquiler) donde alquilar
herramientas y máquinas para
trabajos de limpieza, en obra,
electricidad, jardinería o clima-
tización. Actualmente hay 27
tiendas enEspaña y este año tie-
ne previstas tres aperturas en
Madrid, Tarragona y Gavà.
“Creemos que este segmento va
a crecer mucho porque con la
crisis se hacen más reformas”,
apunta la directora financiera.
En 2003 el grupo crece con la

creación de Motorbyte, la divi-
sión de mantenimiento de los
grupos electrógenos y motores
diésel y gas. Este año, han abier-
to una línea de negocio de clima-
tización para industria y otras
instalaciones. “El control térmi-
co es un proceso natural en

nuestro sector”. Entre los pla-
nes de futuro está la internacio-
nalización, siguiendo a clientes
nacionales en el extranjero.
Grupo Morillo facturó 13,2

millones de euros en 2009. La
empresa espera crecer un 12%
este año y llegar a los 14,5millo-

nes. El incremento de ventas
vienemotivado, segúnRosaMo-
rillo, por “la alta concentración
de empresas” y por otro, por no
depender de clientes de un úni-
co sector”. Su dependencia de
la construcción es relativa, ya
que sólo aporta el 15%de su fac-
turación. “Hay veces que se
montannuevas plantas y la com-
pañía eléctrica tarda unos me-
ses en tener lista la instalación
para hacer llegar la luz. Y hay
empresas que no pueden espe-
rar y alquilan nuestros equi-
pos”. También tienen entre sus
clientes a hospitales y otros ne-
gocios que necesitan grupos de

emergencia; espectáculos, roda-
jes de cine y televisión, y lasmis-
mas compañías eléctricas y
grandes plantas de generación.
Morillo destina el 7% de su

facturación a desarrollar nue-
vos sistemas y tecnologías que
mejoren los procesos producti-
vos y de gestión. Destaca el con-
trol telemático de grupos elec-
trógenos o realizar la conexión
sin que haya corte de energía, lo
que se conoce como “paso por
cero”. El grupo emplea a un cen-
tenar de personas y cuenta con
35 bases operativas en España y
1.800 unidades, 700 de las cua-
les son grupos electrógenos.c
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Catalunya lidera el ranking de be-
neficiarios de la Renta Básica de
Emancipación, con 36.400 pre-
ceptores contabilizados en mar-
zo, lo que supone un aumento
del 22,2% más en relación con el
trimestre anterior, según datos
del Ministerio de Vivienda. En el
conjunto de España, un total de
196.898 jóvenes perciben actual-
mente la ayuda de 210 euros para
el pago del alquiler, después de
que otros 29.426 hayan empeza-
do a cobrar la Renta Básica de

Emancipación (RBE) en el pri-
mer trimestre, un 17,57%más res-
pecto al trimestre anterior. El de-
partamento dirigido por Beatriz
Corredor ha ordenado pagos a
los beneficiarios por un importe
de 490,9 millones de euros desde
la entrada en vigor de la RBE, de
los cuales 480,4 millones corres-
ponden a pagos de mensualida-
des y avales y 10,59 millones a
préstamos para la fianza.
En total, 350.170 jóvenes han

solicitado la RBE desde su crea-
ción. Las comunidades autóno-
mas han concedido y enviado al
Ministerio 257.923 resoluciones
positivas.c
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En marzo se
contabilizaron 36.400
preceptores de la
ayuda a jóvenes para
pagar el alquilerRosa Morillo dirige junto a sus hermanos la empresa que fundó su padre en 1956
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industrias, hospitales,
espectáculos, rodajes
de cine, y sólo un
15% la construcción

Morillo, en Rubí, factura 13,2millones y prepara su internacionalización
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